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SEKCJA  A – DANE WNIOSKODAWCY -ŻYCIORYS ZAWODOWY WNIOSKODAWCY

Pozycja przedsiębiorstwa jest często determinowana kwalifikacjami osób prowadzących firmę. W poniższej tabeli należy przeanalizować doświadczenie i umiejętności związane z planowaną działalnością gospodarczą, które posiada wnioskodawca.

	Imię i nazwisko: 

	1. Wykształcenie związane z planowaną działalnością gospodarczą – należy udokumentować  (proszę podać ukończone przez wnioskodawcę szkoły  wskazując również profil/kierunek/specjalność):

AKADEMIA  MASAŻU „ KARUNA”- Kurs z Dyplomem  „Terapeuta Spa i Wellness o specjalności masaże orientalne i ajurwedyjskie 


	2. Doświadczenie zawodowe związane z planowaną działalnością gospodarczą – należy udokumentować (w tym przebyte kursy, szkolenia):

-   
· 12.2011  Kurs masażu klasycznego z technikami orientalnymi,

· 12.2011  Kurs masażu gorącymi kamieniami półszlachetnymi „Ratnaabhyanga”

· 02.2015  Kurs masaży orientalnych i ajurwedyjskich
· 04.2015 Dyplom Terapeuta Spa i Wellness

    

	3. Inne kwalifikacje związane z planowaną działalnością – należy udokumentować:

Prawo Jazdy kat „B”.

	4. Umiejętności  przydatne do realizacji planowanego przedsięwzięcia:

Umiejętność obsługi i rozmów z klientami. 

Umiejętność organizacji i samodzielnej pracy.

Łatwość przyswajania nowych umiejętności i wiedzy o wykonywanym zawodzie.


SEKCJA  B – OPIS PLANOWANEGO PRZEDSIĘWZIĘCIA

	B Opis planowanego przedsięwzięcia

	Proszę określić przedmiot, formę organizacyjno-prawną, oraz opisać planowane przedsięwzięcie.

	1. Data proponowanego rozpoczęcia działalności   

    gospodarczej.
	01.09.2021

	2. Rodzaj planowanej działalności (handel, produkcja,   

    usługi).
	Usługi

	3. Przedmiot i zakres działalności.
	Gabinet Odnowy Biologicznej i Masażu Orientalnego

	4. Forma organizacyjno-prawna.
	Indywidualna Działalność Gospodarcza

	5. Adres planowanej siedziby
	

	6. Lokalizacja działalności gospodarczej – proszę o   

    podanie miejsca wykonywania działalności
	Pensjonaty, Ośrodki Spa, Hotele i w domu u klienta indywidualnego 



SEKCJA  C – PLAN MARKETINGOWY/ANALIZA FINANSOWA

	C-1 Opis produktu/usługi

	Proszę opisać planowane przedsięwzięcie, swój produkt/usługę. Pokazać w jaki sposób różni się od produktów konkurencji i na czym polega jego przewaga?

	1. Charakterystyka planowanego przedsięwzięcia. Proszę opisać produkty/usługi oraz określić ich rynek ze wskazaniem czy będzie to rynek lokalny, regionalny czy krajowy. 

Masażami orientalnymi interesuję się od kilkunastu lat. Aktualnie w Gdyni jest niewielka ilość gabinetów masaży orientalnych. Moją specjalnością będą masaże oparte na tradycji hinduskiej. Są to masaże relaksujące i oczyszczające skórę z toksyn,  a jednocześnie nie powodujące negatywnych zmian w organizmie.  Będą to takie masaże jak:

· Masaże gorącymi kamieniami półszlachetnymi do zabiegu wykorzystuje się kamienia półszlachetne i kryształy. Masaż tymi kamieniami całego ciała ma działanie regenerujące, relaksujące i likwiduje napięcia w ciele.
· Masaż misami tybetańskimi których łagodne wibracje delikatnie masują i rozluźniają ciało na zewnątrz i wewnątrz , likwiduje napięcia.
· Masaż ciała olejami ajurwedyjskimi , masaże wykonujemy na certyfikowanych , naturalnych olejach wysokiej jakości przeznaczonych do profesjonalnego użytku w gabinetach masażu , salonach kosmetycznych i SPA.
· Masaż modelujący miotełkami bambusowymi i kijami działa drenująco, modelująco, doskonale usuwa napięcie mięśni oraz związane z nim gromadzące się w organizmie człowieka złogi i toksyny - masaż może być wykonany delikatnie i relaksująco lub intensywniej i bardzo głęboko.

· Masaż ciała proszkami ”Udvartana” to intensywny antycellulitowy masaż całego ciała, który łączy ze sobą relaksujący charakter masaży ajurwedyjskich z właściwościami  pielęgnacyjnymi , modeluje sylwetkę i wspomaga walkę z cellulitem. Masaż ten usprawnia działanie układu krążenia a także zmniejsza napięcie mięśniowe.
Certyfikowane proszki do zabiegu mają działanie peelingujące i głęboko oczyszczające skórę.
· Masaż stemplami ziołowymi wykonywany jest gorącymi stemplami ziołowymi, Masaż ten  przynosi głęboki relaks i odprężenie. Ma on za zadanie redukcję tkanki tłuszczowej, oczyszczenie z toksyn, poprawienie stanu i napięcia skóry. Skutecznie pielęgnuje, regeneruje i wspomaga zwalczanie cellulitu.
· Lomi Lomi jest to masaż wykonywany głównie przedramionami przy użyciu ciepłego olejku . To długie, spokojne  i płynne ruchy, które sprawiają że osoba masowana doświadcza głębokiej relaksacji, odprężenia, ciało staje się rozluźnione, uwalnia stłumione emocje i napięcia .
· Shirodhara jest to delikatny masaż czoła i głowy ciepłym strumieniem oleju.Za sprawą tego masażu osoba masowana wprowadzona zostaje w stan głębokiego relaksu, wyciszenia, następuje poprawa koncentracji, wzmacnia skórę głowy i włosów. Uspokaja system nerwowy, bezsenność, lęki oraz stres. Łagodzi bóle głowy i przeciążenia umysłowe .
·  Posiadane umiejętności chcę jeszcze poszerzyć o nowe techniki, tak aby móc świadczyć jak najszerszą gamę masaży orientalnych.

      Usługi będę wykonywał na terenie Gdyni i okolic. 



	2. Proszę podać w jaki sposób produkt różni się od produktów/usług konkurencji. Czy jest to nowy  

      produkt na rynku?

Oferta tego typu masaży jest bardzo mała na terenie Gdyni i okolic a masaże kamieniami półszlachetnymi „Ratnabhyanga” można uznać za nowość na gdyńskim rynku. Zamierzam wykonywać taki zakres masaży, jakiego nie wykonuje ewentualna konkurencja. Moje masaże będą dostosowane do każdego klienta indywidualnie. W tym celu przed rozpoczęciem zabiegu, będę przeprowadzał z klientem specjalną rozmowę , oraz klient otrzyma ode mnie specjalnie sporządzoną ankietę, której wypełnienie pozwoli mi ustalić jakiego typu oleje mogę zastosować. Na życzenie klienta, zabieg będę wykonywał u niego w domu.



	3. Proszę wskazać zalety produktu/usługi różnicujące go od innych istniejących na rynku produktów/usług.

Oferowane przeze mnie masaże będą wykonywane z użyciem naturalnych, certyfikowanych  proszków i olejów ziołowych, mających doskonały wpływ na poprawę kondycji i wyglądu ciała.




	C-2 Charakterystyka rynku

	Proszę wypełnić poniższą tabelę podając, gdzie i w jaki sposób będzie prowadzona sprzedaż.

	1. Kim będą nabywcy produktów i usług? Proszę podać szacunkową liczbę potencjalnych klientów (w wymiarze rocznym). Proszę o uzasadnienie podanej liczby potencjalnych klientów.

Nabywcami będą  mieszkańcy Gdyni i okolic, klienci hoteli , pensjonatów i ośrodków Spa. Będą to zarówno osoby wykonujące pracę stresującą jak i fizyczną., Aktualnie prowadzę rozmowy z właścicielami jednego z pensjonatów w Gdyni oraz w Jastrzębiej Górze aby podjąć z nimi współpracę i kooperację. Właściciele tych pensjonatów wyrazili chęć współpracy, jednak ostateczne decyzje podejmą po założeniu przeze mnie działalności gospodarczej. Podejmę również współpracę z Akademią Masażu „Karuna” w zakresie świadczenia usług dla poleconych przez nich klientów. Będę też prowadził rozmowy z dużymi firmami, w których jest praca wysoce stresująca, aby podjąć z nimi współpracę w oparciu o ich fundusze socjalne. Ponadto będę chciał stworzyć spójną identyfikację firmy, tj. w tym samym stylu stronę internetową, foldery, ulotki, wizytówki , banery. Dzięki takiemu rozwiązaniu , łatwiej mi będzie dotrzeć do klienta. 

W pierwszym roku, przewiduję sprzedaż około 720 masaży, z czego w pierwszym miesiącu planuję wykonać ich około 21 i przewiduję systematyczny wzrost ich ilości z miesiąca na miesiąc i tak: w drugim mies. 27szt, w trzecim mies. 34 szt, w czwartym mies. 42 szt, w piątym mies.50 szt, w szóstym mies. 58 szt, w siódmym mies. 64szt, w ósmym mies. 71 szt, w dziewiątym mies. 79 szt, w dziesiątym mies. 83 szt, w jedenastym mias. 93 szt i w dwunastym mies 101 szt.



	       2.    Jakie mogą być koszty i bariery wejścia  przedsiębiorstwa na rynek?

     Moimi barierami są: brak kapitału na zakup niezbędnego wyposażenia i materiałów a  także brak wiedzy na rynku o moich usługach.

     Również stosunkowo mała ilość oferowanych przeze mnie technik może okazać się pewną barierą. Dlatego też, chcę w jak najszybszym czasie zdobyć wiedzę o kolejne techniki masażu w Akademii , w której zdobyłem dotychczasową wiedzę.




	C-3 Konkurencja na rynku

	Proszę wskazać głównych konkurentów na rynku i zastanowić się, jaka będzie ich reakcja na uruchomienie nowego przedsięwzięcia oraz wprowadzenia produktu/usługi na rynek?

	1. Proszę podać możliwie szczegółowe dane o głównych konkurentach. Proszę dokonać oceny ich produktów/usług w skali od 1 (ocena najniższa) do 10 (ocena najwyższa) w porównaniu do własnego produktu. Należy wstawić oceny w kolumnach 2, 3, 4 oraz wyliczyć średnią w kolumnie 5.

	      1. Nazwa


	2.Ocena jakości produktów/usługi (im wyższa jakość tym wyższa ocena punktowa )


	3. Cena produktów/usługi 

(im niższa cena tym wyższa ocena punktowa )
	4. Reklama/ promocja (im lepsza reklama/ promocja tym wyż. ocena punktowa)
	5. Średni wynik punktowy jakości, ceny  i reklamy

	
	Własna


	Konkurenta


	Własna


	Konkurenta


	Własna


	Konkurenta


	Średnia wartość kolumn 2a,3a,4a
	Średnia wartość kolumn 2b,3b,4b

	1
	2a
	2b
	3a
	3b
	4a
	4b
	5a
	5b

	1. wpisz nazwę konkurencji
	6
	8
	8
	2
	5
	5
	6,3
	5

	2. wpisz nazwę konkurencji
	6
	7
	8
	5
	5
	4
	6,3
	5,3

	3. ---
	6
	5
	8
	8
	5
	5
	6,3
	6

	1. Proszę opisać potencjalne działania swoich konkurentów oraz swoją reakcję na te działania.


	Konkurencja może obniżyć swoje ceny, ja natomiast chcę rozszerzyć zakres rodzajów wykonywanych masaży oraz wykonywanie  masaży u klienta zapewni większą swobodę klientowi


	C-4 Dystrybucja i promocja

	Proszę opisać w jaki sposób będzie prowadzona sprzedaż i promocja. Proszę pamiętać, że są różne metody promowania dóbr i usług i część z nich może być nieodpowiednia dla proponowanego produktu/usługi.

	1. W jaki sposób będzie odbywała się sprzedaż produktu/usługi?

Przy  współpracy z pensjonatami i hotelami może się odbywać sprzedaż łączona (kooperacja). W przypadku klientów indywidualnych będzie to sprzedaż bezpośrednia i karnetowa. Poprzez nawiązanie współpracy z dużymi firmami i rozwieszenie w nich materiałów informacyjnych.



	2. W jaki sposób klienci będą informowani o produktach/usługach? Proszę opisać formę promocji/reklamy

Reklama ma się odbywać poprzez ulotki, banery, stronę internetową, w radiu, reklama na samochodzie, , naklejki, wizytówki. Zamierzam też brać udział w imprezach masowych , jak np.: biegi uliczne, jako masażysta. Przy zakupie karnetów, klient będzie miał jeden masaż dodatkowo. Będę także promował swoje usługi w firmach.




	C - 5 Cena, prognoza sprzedaży produktu/usługi i przychody  



	1. Proszę opisać zaplanowaną politykę cenową biorąc pod uwagę, że wielkość obrotu będzie od niej uzależniona. 

2. Proszę oszacować wielkość sprzedaży w okresie pierwszych 12 miesięcy prowadzenia działalności gospodarczej. Miara ta pozwoli dokonać oceny spodziewanego dochodu.

3. Proszę określić przewidywane przychody ze sprzedaży podstawowych produktów/usług w okresie pierwszych 12 miesięcy prowadzenia działalności gospodarczej


Uwaga! Należy wykazać prognozę sprzedaży produktów/usług oraz określić przewidywane przychody za okres pierwszych 12 miesięcy prowadzenia działalności gospodarczej.

	Nazwa produktu / usługi
	Planowana cena za produkt/usługę w PLN
	Prognoza wielkości sprzedaży w sztukach/metrach/

godzinach itp. produktu/usługi  za okres pierwszych 12 miesięcy 
	Przychody w PLN za okres pierwszych 12 miesięcy

(obliczamy mnożąc cenę przez  wielkość sprzedaży tj. rubryka 2x3)

	1.
	2.
	3.
	4.

	1.Masaż ciała gorącymi kamieniami półszlachetnymi  z aromaterapią     70 min
	90
	90
	8100

	2.Masaż  ciała olejami ajurwedyjskimi”Abhyanga”     60 min
	90
	90
	8100

	3.Masaż ciała proszkami „Udvartana”    60 min
	90
	56
	5040

	4.Masaż ciała stemplami ziołowymi i miotełkami bambusowym  i 60 min
	90
	59
	5310

	5.Masaż ciała Misami Tybetańskimi     30 min
	50
	58
	2900

	6.Masaż ciała gorącą czekoladą 60 min
	90
	22
	1980

	7.Masaż ciała klasyczny          30 min
	40
	174
	6960

	8.Masaż ciała relaksacyjny     30 min
	40
	174
	6960

	Suma:
	
	723
	45350 PLN

	2.Proszę uzasadnić, że podane powyżej wielkości sprzedaży i przychodów są realne.


	Podane ilości  moich usług są przyjęte rosnąco z miesiąca na miesiąc. W pierwszym miesiącu  planuję wykonać co najmniej 21 masaży, natomiast w dwunastym  miesiącu około stu masaży. Podane ceny masaży z poz. 7 i 8 są porównywalne z cenami konkurencji , natomiast ceny pozostałych masaży mają ceny niższe niż konkurencja.


C – 6 Analiza Finansowa Tabela - Rachunek zysków i strat za okres pierwszych 12 miesięcy uwzględniający dane z sekcji C-5 Uwaga ! Wskazana poniżej suma przychodów za okres pierwszych 12 miesięcy prowadzenia działalności gospodarczej musi być tożsama z podaną w sekcji C-5 sumą przychodów PLN.



SEKCJA D – PLAN INWESTYCYJNY

	D-1 Opis planowanej inwestycji

	Należy przedstawić zakres planowanej inwestycji (np. zakup maszyn i urządzeń, itp.). Kalkulacja kosztów związanych z podjęciem działalności, jakie zostaną poniesione w okresie 40 dni od dnia podjęcia działalności oraz źródła ich finansowania.

	 Zakres inwestycji (wymienić planowane wydatki wraz z uzasadnieniem, wskazując wszystkie planowane nakłady):

	Rodzaj wydatku
	Uzasadnienie
	Koszty ogółem

(kolumna 4 + 5)
	w tym:

	
	
	
	Koszty (PLN)

Środki własne
	Koszty (PLN)

Środki w ramach wnioskowanej dotacji

	1.
	2.
	3.
	4.
	5.

	1.Stół do masaży składany


	Sprzęt specjalnie przystosowany do  przewożenia zapewniający wysoką jakość i wysoki komfort dla klienta


	2950


	0


	2950



	2.  Stół specjalistyczny do masaży ajurwedyjskich


	Sprzęt niezbędny do pracy z masażami indyjskimi
	4900
	0
	4900

	3.Zestaw do masażu olejami „ Shirodara”
	Specjalistyczny sprzęt do wykonywania masaży olejowych. Niezbędny do tego typu działalności
	1980
	0
	1980

	4. Parawan orientalny
	Parawan do osłonięcia 
	2500
	0
	2500

	5.Zestaw do masażu kamieniami półszlachetnymi
	Sprzęt specjalnie przystosowany do wykonywania  masaży orient. Kamienie specjalnie przystosowane do masażu o wyjątkowo gładkiej powierzchni.
	2500
	0
	2500

	6.Materac do masażu olejoodporny


	Sprzęt specjalnie przystosowany do wykonywania  masaży orient.
	980
	0
	980

	7.Bambusy do masażu


	Sprzęt specjalnie przystosowany do wykonywania  masaży orient
	460
	0
	460

	8.Regał mobilny na misę kundę do kąpieli stóp

	Sprzęt specjalnie przystosowany do wykonywania masaży ajurwedyjskich
	1600
	0
	1600

	9.Misa kunda do kąpieli stóp przed masażem 
	Sprzęt specjalnie przystosowany do wykonywania masaży ajurwedyjskich
	770
	0
	770

	10.Misy tybetańskie


	Sprzęt specjalnie przystosowany do wykonywania  masaży orient wykonany z olbrzymią starannością , wysokiej jakości.
	3300
	0
	3300

	11.Prześcieradła jednorazowe podfoliowane  100szt
	Niezbędne materiały do oferowanych przeze mnie masaży
	490
	0
	490

	12.Stringi jednorazowe 50 szt


	Niezbędne materiały do oferowanych przeze mnie masaży
	52,5
	0
	52,5

	13. Zaprojektowanie strony internetowej, ulotek. Wizytówek, folderów i banerów
	Elementy niezbędne do wejścia na rynek, tworzące jednolitą identyfikację firmy.


	3000
	3000
	0

	14.Regał składny wysoki
	Sprzęt specjalnie przystosowany do wykonywania  masaży orient wykonany z olbrzymią starannością , wysokiej jakości.
	3500
	0
	3500

	15. Regał składany niski
	Sprzęt specjalnie przystosowany do wykonywania  masaży orient wykonany z olbrzymią starannością , wysokiej jakości.
	1800
	0
	1800

	    
	Razem:

30782,50
	Razem:

3000

	Razem:

27782,50


	D-2 Aktualne zdolności wytwórcze

	Aby posiadać ofertę produktów lub usług, niezbędne są środki produkcji, itp. maszyny, urządzenia, zaplecze materiałowe oraz pomieszczenia. Proszę wymienić aktualny zakres dostępu do takich środków.

	Proszę odpowiedzieć na poniższe pytania:

1. Czy wnioskodawca posiada niezbędne pomieszczenia? 

2. Czy należy zwiększyć ich powierzchnię.

3. Czy należy dostosować je do planowanej działalności ? Jeśli tak podać w jakim zakresie.

4. Czy są to pomieszczenia własne, czy wynajęte?

5. Na jaki okres będzie podpisana umowa najmu, dzierżawy (itp.)?

6. Ile będzie wynosić wysokość czynszu?

7. Proszę opisać pomieszczenia 

(wielkość powierzchni, lokalizacja, warunki itp.)

Uwaga! Jeżeli rodzaj planowanej działalności gospodarczej wymaga dostosowania lokalu do wymogów sanitarno - epidemiologicznych lub innych określonych w przepisach prawa 

– do wniosku, należy dołączyć dokumenty/informacje określające etap/zakres dokonanych dostosowań.


	W pierwszym roku działalności, moje usługi będę wykonywał w pensjonatach, hotelach, ośrodkach Spa i w domu u klienta.



	8. Proszę określić zasoby techniczne (rodzaj maszyn urządzeń, w tym środek transportu)

Samochód osobowy



	9. Inne (jak np. surowiec, towar)

brak



	10. Proszę określić wielkość wkładu własnego tj. posiadanych środków pieniężnych planowanych do

        zaangażowania w inwestycję  ze wskazaniem źródeł finansowania (gotówka, pożyczka, kredyt, inne-  

jakie?)

gotówka : 3000 PLN (trzy tysiące złotych)




D- 3 Planowane zakupy w ramach uzyskanej dotacji ze środków Funduszu Pracy.

1.   Szczegółowa specyfikacja  zakupów w ramach wnioskowanej dotacji

	1.  Maszyny, Urządzenia, Wyposażenie, Inne (np. reklama, materiały biurowe itp.)
	Łączna kwota: 30240

	1.Stół specjalistyczny do masaży orientalnych składany

2.  Stół specjalistyczny do masaży ajurwedyjskich

3.Zestaw do masażu olejami „ Shirodara”

4. Parawan orientalny
5.Zestaw do masażu kamieniami półszlachetnymi

6.Materac do masażu olejoodporny

7.Bambusy do masażu

8.Regał mobilny na misę kunda do kąpieli stóp

9.Misa kunda

10.Misy tybetańskie

11.Regał składany wysoki

12.Regał składany niski

13.Zaprojektowanie strony internetowej, ulotek. Wizytówek, folderów i banerów 


	2950
4900
1980
2500
2500
980

460
1600
770

3300
3500
1800
3000

	2.  Towar do dalszej odsprzedaży, surowce:
	Łączna kwota nie wyższa niż 

30 % rozliczonej dotacji:542,50 zł

	1.Prześcieradła jednorazowe podfoliowane 100 szt

2.Stringi jednorazowe 50 szt


	490
52,50



	3.  Remont lokalu:
	Łączna kwota nie wyższa niż 

10 % rozliczonej dotacji:

	
	

	                                                                          Razem kwota* :
	27782,50


* Uwaga: Kwota wskazana powyżej musi być tożsama z wnioskowaną kwotą wskazaną w  

                 punkcie 3 wniosku o przyznanie jednorazowo środków na podjęcie działalności     

                 gospodarczej.

	D-4 Informacje o planowanej inwestycji

	· Jak będzie wyglądał proces techniczny produkcji lub oferowania usług w przypadku planowanej inwestycji.

W przypadku hoteli, pensjonatów i ośrodków Spa będę prowadził bezpośrednie rozmowy z ich właścicielami na temat warunków ewentualnej współpracy. W przypadku klientów indywidualnych, będę oferował swoje usługi poprzez opisane wyżej środki reklamowe, internet i znajomych. 

Proces masaży będzie wyglądał następująco:

Po umówieniu się z klientem, spotkam się z nim albo w ośrodku z którym będę współpracował , albo u niego w mieszkaniu. Następnie przeprowadzę z klientem rozmowę z której dowiem się o ewentualnych dolegliwościach klienta. Dam mu również specjalną ankietę do wypełnienie w cel dopasowania do jego osobowości odpowiedniego oleju ajurwedyjskiego. W tym czasie objaśnię również klientowi, na czym będzie polegał konkretny masaż. Następnie przygotuję stół do masażu oraz potrzebne akcesoria typu olej, kamienie, bambusy, stemple ziołowe. Po rozebraniu się klienta i położeniu na łóżku włączę specjalną muzykę do masaży ajurwedyjskich i rozpocznę masaż. Po zakończeniu masażu klient się ubierze i pobiorę od niego zapłatę. Następnie ustalę z nim termin następnego masażu  i pożegnam się z klientem.




                                                                                        ………………………………………..

                                                                                                                       (data i podpis Wnioskodawcy)
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1.�






PRZYCHODY z działalności�
1360�
1750�
2140�
2660�
3140�
3620�
3960�
4390�
4920�
5190�
5850�
6370�
45350�
�
�



PRZYCHODY z innych źródeł finansowania�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
�
2.�
SUMA KOSZTÓW STAŁYCH (2a+2b+2c+2d+2e)�
610�
610�
610�
610�
610�
610�
610�
610�
610�
610�
610�
610�
7320�
�
2a�
- ZUS�
388�
388�
388�
388�
388�
388�
388�
388�
388�
388�
388�
388�
4656�
�
2b�
- usługi księgowe�
150�
150�
150�
150�
150�
150�
150�
150�
150�
150�
150�
150�
1800�
�
2c�
- koszty pracownicze�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
�
2d�
- czynsz�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
�
2e�
- inne (ubezpieczenie)�
72�
72�
72�
72�
72�
72�
72�
72�
72�
72�
72�
72�
864�
�
3.�
SUMA KOSZTÓW ZMIENNYCH (3a+3b+3c+3d)�
1000�
1200�
1500�
1500�
1600�
1700�
1500�
1550�
1550�
1750�
1750�
1750�
18350�
�
3a�
- reklama�
500�
500�
500�
500�
500�
500�
300�
300�
300�
300�
300�
300�
4800�
�
3b�
- transport�
400�
400�
400�
400�
500�
500�
500�
500�
500�
600�
600�
600�
5900�
�
3c�
- zakup towarów


�
0�
200�
500�
500�
500�
600�
600�
600�
600�
700�
700�
700�
6400�
�
3d�
- inne (telefon)�
100�
100�
100�
100�
100�
100�
100�
150�
150�
150�
150�
150�
1450�
�
4.�
SUMA KOSZTÓW (2+3)�
1610�
1810�
2110�
2110�
2210�
2310�
2110�
2160�
2160�
2360�
2360�
2360�
23310�
�
5.�
ZYSK BRUTTO (1-4)�
-250�
-60�
30�
550�
930�
1310�
1850�
2230�
2760�
2830�
3490�
4010�
22040�
�
6.�
Podatek ( zasady ogólne)�
0�
0�
5,4�
99�
167,4�
235,8�
333�
401,4�
496,8�
509,4�
628,2�
721,8�
3598,2�
�
7.�
ZYSK NETTO (5-6)�









0�
0�
24,6�
451�
762,6�
1074,2�
1517�
1828,6�
2263,2�
2320,6�
2861,8�
3288,2�
16391,8�
�
 










